
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 شهادة في القانون التجاري والأعمال

 لمحة عامة

  تم تصميم هذه الدورة للمهنيين الذي لهم خلفية قانونية مسبقة ويطلب منهم اتخاذ قرارات
تزويد المشاركين خلال الدورة بالمبادئ الأساسية تنظيمية تتعلق بالمسائل القانونية. يتم 

للقانون التجاري، بما في ذلك العقود التجارية والتفاوض وبيع السلع وحقوق الملكية الفكرية 
 .وعلاقات الموظفين

  كما يكتسب المشاركون فهما متعمقا لكلا من القانون التجاري الدولي ودول مجلس التعاون
معرفة وتحليل القضايا الرئيسية التي من المحتمل أن تواجهم داخل الخليجي وتتاح لهم فرصة ال

 .مؤسساتهم

 المنهجية

  في هذه الدورة التدريبية التفاعلية يعمل المشاركون في معظم الأحيان في مجموعات
 .لاستكمال وتطبيق التدريبات وكذلك لدراسة بعض الحالات الإقليمية والدولية

 أهداف الدورة

 :المشاركون في نهاية الدورة منسيتمكن 

  تطبيق القواعد والمبادئ القانونية لحالات تجارية معينة من خلال النظر في السوابق القضائية
 ذات الصلة

 اعداد والتفاوض بشأن العقود التجارية المطابقة مع المتطلبات التجارية والقانونية 
 ناسبة لتوزيع السلعزيادة الربحية داخل المؤسسة من خلال اختيار الطرق الم 
 التعرف على وتحليل تأثير حقوق الملكية الفكرية على المؤسسة 
 تقييم وتعديل ممارسات التوظيف التنظيمية المتوافقة مع متطلبات قانون العمل 

 



 

 

 

 الفئات المستهدفة

  هذه الدورة مناسبة للذين حضروا تدريب قصير أو تدريب غير رسمي في القانون التجاري ويرغبون
أساسيات القانون التجاري بشكل أوسع لأنها قد تؤثر مباشرة على عملهم. كما يستفيد بفهم 

من هذه الدورة أعضاء مجلس الإدارة والمدراء التنفيذيون الذين لديهم مسؤولية مباشرة عن 
القرارات القانونية داخل المنظمة. فهي تناسب المستشارين الجدد في المنطقة ويستفيد منها 

 .ي قسم القانون بشكل كبيركل من يعمل ف 

 لمحاور العلميةا

 صياغة العقود 
 مفاوضات العقود 
 الشروط التجارية 
 قانون التوظيف 
 ممارسات التوظيف التنظيمية 

 نظرة عامة عن القانون التجاري

 المصطلحات المستخدمة 
 أنواع العقود 
 الاعتبارات القانونية 

 العقود التجارية

 القانون العام 
 القانون المدني 
 الإجراءات القانونية لإنشاء العقد 
 قضايا تفسير العقد التجاري 
 اجراءات الإخلال بالعقد 

 



 

 

 

 صياغة العقود

 صياغة العقود التجارية باللغة الإنجليزية 
 التفاوض في العقود التجارية 
 الصيغ النموذجية الثابتة: الفقرات المهمة المنسية 
 التعديل 
 التحكيم 
 الظروف القاهرة 
 الإخطارات 
 المقاصة 
 بيع البضائع 
 توريد السلع 
 التوزيع بالتجزئة 

 اختيار أدوات التغيير التجارية المناسبة للكيان التجاري

  الدمج 
 المشاريع المشتركة: الخيار الاستراتيجي للأعمال التجارية 
  أنشطة الشراء 
 المخاطر القانونية 
 المخاطر التجارية 

  

 المخاطر الإدارية

 لإدارة الفعالة للمخاطرالوقاية خير من العلاج: ا 
 إدارة حقوق الملكية الفكرية 
 حق النشر 
  العلامات التجارية 
 الملكية الصناعية 



 

 

 

 الاعتبارات القانونية الأخرى في دول مجلس التعاون الخليجي

 قضايا التوظيف في دول مجلس التعاون الخليجي 
 قانون عمل دول مجلس التعاون الخليجي 
 التوظيف وإنهاء عقد العمل 
 عقود العمل 
 العقارات التجارية في دول مجلس التعاون الخليجي 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


